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初秋时节，西红柿
陆续进入采摘期，走进
武乡县石北乡神西村的
西红柿大棚，郁郁葱葱
的藤蔓连成了片，一颗
颗个头饱满、色泽鲜艳
的西红柿缀满枝头，长
势喜人。村民们提着小
桶、推着小车忙着采摘、
搬运、分拣、装车，脸上
洋溢着幸福的笑容。一
颗颗红彤彤的西红柿，
不仅为村民带来了可观
的收入，也成为村民增
收道路上的“致富果”。

兴村富民，产业先
行。神西村位于石北
乡西部，马牧河从村内
蜿蜒而过，依托得天独
厚的自然资源优势，形
成了肥沃的河谷平原，
神西村的西红柿特色大棚种植因
此兴盛。

“多亏了武乡农商银行给我们
的资金支持，以后的日子会像这枝
头上的西红柿，越来越红火、越来
越有盼头。”看着长势喜人的西红
柿，种植户任海军开心地说。

据了解，任海军种植西红柿已
有7个年头，从最初的几亩地发
展到如今的数十亩地，共有4座
冬暖式大棚和5座中小春秋棚，
变化的不仅仅是规模。“这几年，
我们对西红柿的品种进行了更新
换代，新的品种更适应生长条件，

口感也更好。而且我们种植的西
红柿，在全县范围内都小有名气。”
谈起自己亲手做大的西红柿品牌，
任海军幸福地说。

随着西红柿品牌的知名度越
来越高，任海军便萌生了扩建温
室大棚的想法，可资金问题却让
他犯了愁。武乡农商银行石北支
行工作人员在日常走访工作中，
了解到任海军的情况，便主动上
门对接，向他推荐了“晋享e贷”
信贷产品，并详细介绍了该产品
的申贷方式、办贷流程等，当天便
为任海军发放了贷款资金5万元，

解了他的燃眉之急。
今年以来，武乡农商银行聚焦

农业优势产业发展，以“红星授信
卡”“晋享e贷”等产品为支撑，优
先配置信贷资源，支持种植大棚建
设，着力推动农民增收致富，以金
融之力赋能乡村振兴。该行将进
一步调整、优化农村产业结构，重
点打造果蔬特色化、规模化、标准
化种植，鼓励发展以生态观光和休
闲采摘为特色的现代农业，进一步
加快农民增收的步伐，为农业农村
高质量发展贡献金融力量，助力乡
村振兴高质量发展。

本报讯 今年以来，沁源农商银行积极探
索新思路、开创新举措、寻求新突破，扎实推进

“党建+业务”互促融合，持续增强党建实效，以
高质量党建推动高质量发展。

据了解，沁源农商银行牢牢抓住“党建”总
抓手，主动对接县域行政、企事业单位、社区及
行政村党组织，联合开展党建交流、参观学习、
主题党日以及文体活动，推动形成常态化、多
频次的互动模式。今年以来，该行已累计开展
党建共建活动6次。

除此之外，该行党委充分发挥“关键少
数”的榜样带头作用，采取“支部+党员”两级
结对竞赛、相互比拼的模式，以党员先锋的帮
带引领，带动全员积极走访营销，按周总结、
按月通报，通过个人及支部积分排名，激发干
部职工的营销积极性，在全行营造起浓厚的
营销氛围。 （贺晓庆）
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漳泽农商银行

多措并举 提升营销质效
本报讯 今年以来，漳泽农商银行始终坚

持“服务经济 融通城乡”的服务理念，以精准
营销为抓手、以全员营销为落脚点，变“被动营
销”为“主动营销”，深挖客户潜在需求，加大营
销走访力度，开展“一揽子”营销活动，将产品
和服务延伸至千家万户。

同时，该行按照“分层级、全覆盖”原则，全
面梳理重点企业和项目清单，领导班子带头下
沉一线，深入辖内国企、新能源、专精特新等企
业重点项目进行走访，了解企业资金需求和经
营状况，聚焦企业难点，谋划破解措施。

除此之外，该行市场拓展部还对辖区部分
税务评级为A级的小微企业进行包户分配。
中层干部逐一走访小微企业，全面了解企业情
况，发掘业务数据增长点，并与企业建立长效
联系机制，实现银企共赢。同时，全体员工充
分发挥自身优势，将金融服务延伸到各自的

“客户圈”“生活圈”“朋友圈”，对个体工商户进
行全方位多维度地走访，了解客户经营情况、
资金需求，让营销动作覆盖至全业务、全产品、
全流程。 （曹艳芳）

本报讯 近日，平顺农商银行组织辖内17
家营业网点的运营主管及运营管理部业务骨
干人员，开展了智慧银行业务操作培训。培训
特邀“移动展业”设备厂家工程师进行讲解，工
程师针对“移动展业”定位、蓝牙连接、使用范
围、操作方法及注意事项等方面进行了详细讲
解，并现场解答了工作人员提出的问题。

据悉，平顺农商银行按照省农商银行及长
治审计中心的统一部署和专业指导，积极抢抓
有利契机，精心组织实施，全方位做好制度建
设、人员培训等各项试点筹备工作。该行积极
构建“线上+线下”“场景+平台”综合服务体系，
以推进“移动展业”全流程服务作为切入口，扩
大金融服务范围，全力为客户提供一站式综合
金融服务。

为全面推广“移动展业”平台，该行以网点
为单位成立服务小组，利用网点多、覆盖面广
的优势，有效满足基层网点移动上门营销、服
务的业务需求，全方位重塑客户体验感知，提
高客户满意度。截至目前，该行已开通“移动
展业”设备17台，办理业务1431笔，实现了所
有网点全覆盖。 （白茜）

平顺农商银行

全面推广“移动展业”平台

沁源农商银行

坚持互促融合
增强党建实效

近日，黎城农商银行源庄支行
接待了一位特殊的客户。张大爷
因看病急需用钱，便拿着银行卡来
到银行办理取款业务。在大堂经
理的指导下，张大爷连输了两次密
码都不正确，为防止银行卡被锁，
大堂经理便建议张大爷回家拿身
份证进行密码重置。

经了解，原来张大爷拿的银行
卡是其老伴的卡。张大爷的老伴
因瘫痪在床不能自理，所以无法前

往网点办理业务。看到张大爷神
色凝重，一脸愁容，嘴里还喃喃自
语道：“这可怎么办呀，老伴还等着
买药治病呢。”大堂经理立即上前
热心地告诉张大爷：“大爷，您别发
愁，我们可以提供上门服务。”随
即，银行工作人员便同张大爷一起
回到家，待所有手续都办理完后，
张大爷终于顺利地取到了钱。

随着人口老龄化的加剧，银行
服务面临着适应老年人需求的挑

战。为了更好地服务老年人群体，
黎城农商银行源庄支行始终从关
注老年客户的需求出发，根据“特
事特办”服务理念，为老年客户开
辟“绿色通道”，不断提升适老化服
务能力。在工作中，该行将继续秉
承“以客户为中心”的服务理念，持
续丰富适老、助老服务措施，帮助老
年人跨越“数字鸿沟”，为他们提供
更加热情周到的金融服务，做老年
人的“贴心银行”。

传递金融温暖 做老年人的“贴心银行”

种植户采收成熟的西红柿。

武乡农商银行以金融之力赋能乡村振兴

“致富果”映红村民增收路

普及金融知识普及金融知识 守护群众守护群众““钱袋子钱袋子””

近日近日，，在沁县漳源镇漳源村的集在沁县漳源镇漳源村的集

市上市上，，来自沁县农商银行漳源支行来自沁县农商银行漳源支行““金金

融服务队融服务队””的工作人员携带宣传资料的工作人员携带宣传资料

穿梭在人群中穿梭在人群中，，为大家普及金融知识为大家普及金融知识、、

宣讲反诈案例宣讲反诈案例、、介绍金融产品介绍金融产品。。

活动现场活动现场，，工作人员通过工作人员通过““面对面对

面面””的方式讲解了电信网络诈骗的常的方式讲解了电信网络诈骗的常

见种类见种类、、诈骗分子常用的作案方式诈骗分子常用的作案方式，，以以

及识别及识别、、防范电信诈骗的方法等防范电信诈骗的方法等，，提醒提醒

广大群众提高防范意识广大群众提高防范意识，，守护好自己守护好自己

的的““钱袋子钱袋子””。。 栗欣栗欣 摄摄


