
太行大枣，色泽深红、肉厚
甜润、品质上乘。但由于其产量
少、规模小，所以一直没有打开
销路。枣园经营者老牛，一直怀
揣着将太行大枣发扬光大的梦
想，期望凭借自己的力量，为家
乡的农业发展添砖加瓦。然而，
实现这个梦想并非易事。种植
大枣，投入大且周期长，从最初
开垦荒地、培育优质枣苗，到后
续的灌溉养护、病虫害防治，每
一个环节都需要源源不断的资
金支持。

虽然老牛有丰富的种植经验
和一腔热忱，但资金的缺口就像
一道难以跨越的鸿沟，横亘在他
扩大种植规模的道路上。眼瞅着
大枣产业难以突破瓶颈，老牛满
心焦急却毫无办法。

就在老牛一筹莫展之际，漳
泽农商银行的客户经理在走访

商户时，了解到他的情况，并跟
随他来到枣园，详细了解大枣种
植的情况，认真倾听老牛在种植
过程中遇到的难题。在经过细
致且专业的分析后，客户经理依
据老牛的实际需求，为他开辟了

“绿色通道”，优化办贷流程，仅
仅1天时间，便为老牛发放30万
元贷款。

资金到位后，老牛立马投入
到枣园的建设中，不仅选用更为
优良的枣苗品种，从源头保障大
枣的品质，还购置了现代化的灌
溉设备，且采用先进的病虫害防
治技术，最大程度保证了水分供
给和病虫害对枣树的侵害。在
老牛的悉心照料以及资金的有
力支持下，枣园迎来了令人欣喜
的丰收景象。如今，走进枣园，
只见一颗颗个头饱满、色泽红润
的大枣，犹如璀璨的红宝石，挂

满枝头。“多亏了漳泽农商银行
的资金支持，我才能做到现在的
规模，店铺的生意也越来越好。”
老牛感激地说。

作为深耕本土、服务“三农”
的金融机构，漳泽农商银行始终
将支持“三农”发展作为自身的
核心使命，通过创新金融服务、
优化信贷结构、深化银政企合作
等，为当地农业、农村、农民提供
了全方位、多层次、可持续的金
融支持，共同绘就了一幅乡村振
兴新画卷。今后，该行将继续围
绕“农”字做文章，持续深耕“三
农”领域，做好辖内特色产业发
展，针对辖内特色农产品，定期
开展上门对接走访工作，了解需
求的同时，帮助客户不误农时、
抢抓机遇，通过创新信贷产品，
助力乡村振兴，为农村群众脱贫
致富贡献农商力量。

交通银行长治分行提供

金融小课堂

防骗支招
！

本报讯 为切实解决中小微
企业融资难题，中国建设银行长
治分行加强统筹推进，从市分行
到各县域机构，分别成立工作专
班，形成市县两级联动格局，全面
融入小微企业融资协调工作机
制。对于符合业务办理条件的企
业，确保应贷尽贷、能贷快贷，压
缩“等贷”时长。

创新产品，丰富信贷产品供
给。为了以更加优质、便捷、实惠
的金融服务满足中小微企业融资

需求，该行聚焦法人、个人、科创
重点客群特色需求，推出了30余
种信贷产品。围绕科创小微企
业，该行优化专属产品“善新贷”，
专精特新、高新技术，科技型、创
新型小微企业全部纳入该产品支
持范围；围绕个体工商户、烟草商
户，该行推出“商户云贷”“惠商云
贷”产品，同时与便利企业唐久、
金虎合作推出“三晋便利云贷”产
品；围绕可以进行房产抵押的客
户，该行创新“抵押+信用”模式的

“惠企快贷”产品，为企业增信，缓
解企业资金周转难题。

落实续贷，提升融资服务水
平。该行持续加大续贷支持，优
化续贷功能，进一步扩大续贷客
户范围，提升无还本续贷比例。

今后，该行将以推动支持中
小微企业融资协调机制为契机，
加大对小微企业支持力度，用心
用情写好普惠金融大文章，打通
金融惠企“最后一公里”。

（李丹）

中国建设银行长治分行全力推动新机制落地见效

多措并举 打通金融惠企“最后一公里”

本报讯“来，看镜头，一二
三”“阿姨，笑一笑”……为弘扬中
华民族传统美德，传播尊老、敬
老、爱老、助老的良好风气，1月
12日，长治农商银行西街支行通
过异业联盟合作，开展“情暖夕
阳 岁月留声”关爱老人公益拍摄
活动，为客户父母免费拍摄肖像
艺术照片，传递农商温度，温暖整
个冬天。

活动现场，欢声笑语不断。
有的老人手持折扇，对着镜头摆
出优雅的姿势；有的则与老伴携
手，共同记录这份相濡以沫的深
情；还有的老人尝试了从未有过
的造型，脸上洋溢着孩子般的笑
容。每一帧画面都定格了时间，
记录了老人们不同以往的风采，
更传递出长治农商银行对老年朋
友的深切关怀与尊重。

“这还是我第一次穿婚纱呢，
没想到咱们长治农商银行为我圆
了这个梦，真是太感谢你们了。”
刚拍摄完的李阿姨开心地说。

面对“银发浪潮”，多年来，
长治农商银行积极履行社会责

任，将适老化融入服务日常，在
加强网点软硬件适老化设施改
造、满足老年客户群体多元化金
融需求的同时，立足实际，以特
色化的温情服务打造“尊老、敬
老、爱老、助老”的金融服务氛
围，塑造出良好的社会形象。此
次拍摄活动，不仅为客户和家人
带来了欢笑与感动，也搭建了银

客之间的“连心桥”。
今后，长治农商银行将继续

秉承“以客户为中心”的服务理
念，根据客户需求进一步开展形
式多样、内容丰富的客户回馈活
动，不断满足客户的金融消费及
精神文化需求，致力于为客户创
造更加多元化、个性化的金融服
务体验。 （张娇）

长治农商银行西街支行异业合作回馈客户长治农商银行西街支行异业合作回馈客户

服务服务““银发族银发族””温情暖人心温情暖人心

情暖夕阳，岁月留声。

金融滋养 为枣园“丰景”添彩
□ 焦寅峰

“刷单提佣”陷阱深
反诈防线要筑牢

范女士在某热门平台下载了一款刷

单App，并加入附属微信群。群内成员每

天都会分享完成刷单任务后收到佣金的

“成功经验”，那些佣金到账截图如诱饵一

般，让范女士蠢蠢欲动。于是范女士向该

App转入75000元。然而，当她满心欢喜

准备提取佣金时，却被提示无法提现。客

服称还需要充值8万元，升级会员后，才能

大额提现。范女士信以为真，前往银行办

理调额转账业务。银行工作人员凭借对

各类诈骗手段的深入研究，精准判断出这

是一场典型的“刷单提佣”诈骗骗局，立即

阻止范女士的转账行为。

社交平台广撒网
不法分子在一些热门平台，精心炮

制诱人广告、虚构兼职故事，而后大肆私

信潜在目标，或推送暗藏诈骗陷阱的链

接，以极具诱惑的高薪兼职作为诱饵，巧

妙诱导用户下载App，从而使其踏入诈骗

的第一个陷阱。

群内虚假繁荣
受害者被拉进群后，“群托”们便开始

各司其职地表演。有的频繁发布虚假任务

完成记录与佣金到账截图，营造出轻松获

利的假象；有的则伪装成热心肠，积极分享

所谓的“刷单秘籍”与“成功诀窍”，主动与

受害者互动交流，在答疑解惑中不断误导

其认知，让受害者在虚假的繁荣景象与看

似真诚的帮助下，逐渐深陷刷单骗局而难

以自拔，完全被群内的虚假氛围所迷惑。

提现设卡收割
当受害者投入资金后，诈骗分子便

露出真实面目。他们编造诸如账户存在

风险、任务未达标等五花八门的理由，设

置提现障碍。

★ 增强网络警觉 ★
在社交平台浏览时，对非官方认证、

过度夸大收益的兼职信息坚决不信。不
随意点击陌生人发来的链接，仔细甄别
广告真实性，避免因一时好奇而陷入诈
骗陷阱，守护自身信息与资金安全。

★ 群聊保持清醒 ★
加入陌生群聊后，面对群内热火朝

天的“赚钱”讨论，不盲目跟风。对他人
分享的任务及佣金信息，多方核实，不轻
易被所谓的“成功经验”左右，独立思考
判断，防止陷入虚假繁荣骗局。

★ 提现受阻谨慎 ★
遇到提现困难时，冷静分析原因。

不轻易相信客服提出的充值解冻、升级
会员等要求，及时咨询正规平台或机构，
避免为追回本金不断投入，落入诈骗分
子设好的资金收割陷阱。
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