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沁县农商行

日前日前，，壶关农商壶关农商行以行以““残币换新残币换新 文明同行文明同行””为主题为主题，，组织工作人员深入集市开展金融服务活组织工作人员深入集市开展金融服务活

动动。。活动中活动中，，工作人员设立了工作人员设立了““残币兑换便民专柜残币兑换便民专柜””，，为群众提供残为群众提供残币兑换服务币兑换服务。。同时同时，，工作人员通工作人员通

过面对面讲解和发放宣传资料的方式过面对面讲解和发放宣传资料的方式，，向群众普及反诈防骗向群众普及反诈防骗、、假币识别假币识别、、普惠金融政策等相关知普惠金融政策等相关知

识识，，切实保护群众的财产安全切实保护群众的财产安全。。 王喆王喆 摄摄

本报讯 5月7日，沁县农商行举办了2025
年新聘员工入职座谈会，旨在帮助新聘员工
更好地融入银行文化，了解银行的发展战略
和业务布局，为新聘员工提供一个交流和沟
通的平台。

座谈会上，该行负责人对新聘员工的加入
表示热烈欢迎，并介绍了银行的发展历程、文化
理念、发展战略和业务布局。各部门负责人分
别介绍了本部门的工作职责和业务范围，并与
新聘员工进行了交流和互动。新聘员工们纷纷
表示，通过本次座谈会，对银行的了解更加深
入，对自己的职业发展也有了更清晰的规划。

本次座谈会的成功举办，为新聘员工搭建
一个交流和沟通的平台，为新聘员工的职业发
展提供了指导和帮助。

今后，沁县农商行将继续加强对新聘员
工的培养和管理，为新聘员工提供更多的发
展机会和平台，帮助新聘员工实现自己的职
业梦想。 （栗欣）

潞州农商行

考前规划
情系学子指迷津

本报讯 为积极践行社会责任，近日，潞州
农商行携手教育专家开展了主题为《学业规划、
院校选择、就业规划三部曲》的高考志愿规划讲
座活动，为广大考生和家长送上一份贴心的“志
愿规划指南”。

活动现场座无虚席，气氛热烈。资深的高
考志愿填报专家针对学业规划、院校选择、就业
规划等内容进行了详细分析与讲解。同时，还
详细介绍了志愿填报的技巧和策略，包括如何
根据考生的兴趣、特长和职业规划选择合适的
院校和专业，如何合理安排志愿顺序提高录取
概率等，考生和家长们全神贯注地聆听，不时地
头记录重要内容。

在互动环节中，考生和家长踊跃提问。对
于大家提出的问题，专家一一给予耐心细致地
解答，帮大家消除心中的疑虑和困惑。

此次讲座活动，是潞州农商行关爱社会、服
务民生的重要举措。今后，该行将继续发挥地
方金融主力军的责任和担当，为经济社会发展
贡献更多农商力量。 （张敏）

黎都农商行苏店党支部

走进园区
主题党日送服务

本报讯 日前，黎都农商行苏店党支部组织
党员深入辖内物流园区，开展了“五一党员先锋
行 金融服务践初心”主题党日活动，为物流园
区企业送去了贴心的金融服务。

活动中，党员们深入园区内企业，了解他们
的实际经营状况和资金需求，为其量身定制金
融服务方案。针对企业资金周转频繁、需求急
的特点，党员们着重介绍了该行推出的“商E
贷”特色信贷产品，详细讲解了产品的申请条
件、额度期限、利率优惠等信息。针对大家提
出的各种金融问题，党员们耐心倾听、细致解
答。同时，活动还开设了金融知识小课堂，党
员们通过真实案例分析，详细讲解了存款保
险知识和电信诈骗、非法集资等常见金融诈
骗手段和防范方法，引导大家防范金融诈骗，远
离非法集资。

此次主题党日活动，不仅有效满足了物
流园区企业的金融需求，还提升了园区工作
人员的金融风险防范意识，受到大家的广泛
好评。 （张晓琳）

入职座谈
新聘员工获指导

送贷上门速解客户燃眉之急

提高服务质效，做到惠企利
民；强化金融扶持，做到产品先
行；拓宽服务渠道，架起沟通桥
梁……在全面推进乡村振兴的道
路上，屯留农商行始终坚守服务

“三农”初心使命，积极履行乡村振
兴主办行的责任与担当，不断创新
服务模式、优化服务渠道，主动对
接产业重点项目，金融赋能中药材
产业发展，带动当地农户增收致
富，有力推动了地方经济的发展。

该行充分发挥地方金融纽带
作用，深度融入乡村振兴战略，加
大提升普惠金融服务质效的力度，
做实走访建档，批量获取药材市场
客户清单，组织客户经理按照“一
户一档”“一户一卡”的要求分类建
档、精准管理，及时更新民营企业
基本情况，了解客户经营状况及金
融服务需求，向客户一对一精准介
绍金融政策。对有信贷需求且符
合办贷条件的客户，按照限时办结
的原则及时为客户提供信贷资金

支持。对符合条件但暂无资金需
求的农户，提前建立授信额度，作
为日常生产经营的备用金。

该行以特色中药材产业的全
链条、融合式、一体化发展为契
机，结合“千企万户大走访”活动
走访调研，了解市场行情及金融
需求，因地制宜，结合民营企业特
点，有针对性地营销“收粮贷”“惠
农贷”等特色信贷产品，对标其种
植、生产、加工、收购、销售、扩大
规模等不同阶段，构建“菜单式”
金融服务模式，实现“全方位、全
产品”金融助力，在全面调查细分
客户的基础上，实现精准营销。
同时，通过利率杠杆润滑剂的作
用，加快客户、期限、担保等方面
的结构优化，安排专岗专人协助
企业办理价值评估、质押登记等
手续，打通绿色通道，使特色企业
走上高质量发展之路。

此外，该行在加大资金支持的
同时，对企业的采购、生产、销售等

环节给予更多关注，通过搭建“异
业联盟”的方式融入场景化营销，
与当地优质商户开展深度合作，将
农产品销售渠道进一步拓宽，着力
提升差异化竞争能力，以农商行的
客流为企业引流，不断扩大知名
度，将其推向更广阔的市场，实现
银企合作共赢。同时，该行产业协
会共建“供应链金融”模式，通过召
开座谈会、洽谈会形式，架起企业、
合作社、加工商、农户等群体的沟
通桥梁，让大家在畅谈中了解中药
材行情走势，实现各个群体的利益
最大化，营造多方合力、共同助力
中药材产业的浓厚氛围。

今后，屯留农商行将继续秉持
支农支小服务宗旨，深度融入地方
经济发展脉络，深耕本土，持续加
大信贷投放力度，优化服务流程，
提升服务质效，为更多药材加工企
业提供金融支持，助力地方中药材
产业做大做强，为全面推进乡村振
兴贡献更多金融力量。

屯留农商行赋能地方中药材产业发展

“菜单式”服务助农增收致富

伴随着脱粮加工机器的轰鸣
声，襄垣农商行客户经理小王走进
襄垣县粮食收购农户李大哥的收
粮厂房开展实地调查。看到李大
哥正在忙碌，小王便在一旁等待李
大哥从仓桶作业区下来。“每天都
是这样忙忙碌碌，走，咱们去储粮
大棚那边……”忙完的李大哥引导
小王来到储粮区，边盘点“库存”，
边介绍说，“这边是我刚收的玉米，
那边是早些时候囤的，周边村镇的
农户送来的粮食质量好、数量大，
所以每年的这个时候都是我最忙
也是最需要资金的时候。”

李大哥做玉米收购生意已有
10多年，积累了不少的客户资源
和销售渠道。见今年玉米行情不
错，便想囤点货，但因手头资金缺
口大，让他犯了难。在充分了解
李大哥的资金需求和实地调查
后，小王迅速为李大哥发放授信
贷款 200 万元，解了燃眉之急。

“这笔贷款真是‘及时雨’，解决了
我收粮的资金难题，这下我收粮就
更有底气了。”李大哥表示。

据了解，为全力支持农户粮
食收购，襄垣农商银行提早谋划安
排部署，工作人员积极主动对接粮

食收购农户，坚持“一次办好”的服
务理念，解决客户资金需求。同
时，针对粮食收购季节性强、收购
期短、资金需求量大、时间要求紧
等特点，该行专门推出了特色信贷
产品，让农户足不出户即可申请贷
款，确保资金随用随支，快速解决
粮食收购农户的燃眉之急，以有温
度的金融服务为广大农户铺就乡
村振兴致富路。

今后，襄垣农商行将继续加大
信贷投放力度，发挥贷款产品优
势，以实际行动彰显服务乡村振兴
主力军的责任担当。


