
责编：王敏 设计：焦永强 校对：崔艳平 成惠

06 2025.6.27 星期五 农信
农信快讯

农信故事

郝晓波

李云安

农信镜头

潞城农商银行

沁县农商银行

眼下，正值樱桃成熟上市时
节，走进屯留区渔泽镇岗上村的樱
桃园，随处可见一簇簇晶莹圆润的
樱桃挂满枝头，在阳光照耀下显得
娇艳欲滴。果农们穿梭于樱桃树
间，熟练地将成熟的樱桃采摘下来
挑拣、包装、装车，忙碌的果农们脸
上洋溢着丰收的喜悦，这丰收离不
开屯留农商银行的大力扶持。作
为地方金融主力军，屯留农商银行
以普惠金融系列产品为依托，通过
金融产品创新升级、配套服务综合
完善、办理流程便捷高效等举措，
做精做细金融服务，以金融之力全
程护航樱桃产业做大做强，为果农
打开致富大门。

该行通过“整村授信+精准画
像”模式，运用“网格员+行政村关
键人”方式，建立村组联络人协同
机制，精准获取全区种植大户、种
植基地、农民合作社等主体信息，
通过召开座谈会、宣讲会、实地调
研等形式，对资金需求进行全方位
调查摸底。通过筛选有信贷需求

的客户，及时制定差异化、个性化
营销计划，实现与客户点对点精准
营销。同时，针对樱桃种植周期
长、资金需求大的特点，该行创新

“随用随贷、随借随还”循环贷款模
式，灵活推广“富农贷”“惠农贷”

“大棚贷”等支农惠农贷款产品，最
长授信期限达3年，最快2个工作
日放款，确保资金及时到位。

同时，该行立足樱桃产业发展
需求，建立完善上下游产业链金融
服务模式，构建“生产—种植—加
工—采摘—销售”各环节支持体
系，通过加大信贷投放、优化服务
流程、强化产业协同等举措，全力
保障樱桃苗木、有机肥料、生物农
药等关键农资供应稳定，为樱桃稳
产提质和产业升级筑牢金融后
盾。该行以“千企万户大走访”活
动为契机，按照地理位置绘制“营
销地图”，组建金融外拓小分队，深
入田间地头、樱桃购销点，全面了
解农户的金融服务需求，采取“适
配产品+便捷流程”方式，开辟绿色

通道，实施“一户一策”定制方案，
提供全方位的渠道、产品和服务，
有效促进产业增产增效。

为破解传统现金交易效率低、
风险高的痛点，该行积极推广“晋
享e付”支付服务。在樱桃交易市
场、农户摊位等地，工作人员携带
实体收款码牌、智能语音播报云音
响等设备，在严格审核商户经营资
质和真实性后，现场提供“一站式”
办理服务，通过移动终端完成客户
信息采集、线上注册、实时审批、设
备绑定等全流程操作，真正实现

“当场开通、即刻使用”，让交易更
便捷、更高效。“以前卖樱桃最怕收
假钱，现在扫一下收款码，钱立马
到账，还能查询售卖记录，心里踏
实多了！”果农刘大姐开心地说。

今后，屯留农商银行将继续坚
守主责主业，把金融资源配置到农
村经济发展的重点领域和薄弱环
节，积极创新支农惠农富农模式，
为“三农”发展注入源源金融“活
水”，全面助力乡村振兴。

本报讯 近日，襄垣农商银行各网点以“拓
客源 优服务 赢市场”为主题，开展精准化营销
活动，通过创新服务模式、优化产品供给，成功
吸引大批新客户，市场份额稳步提升，取得显著
成效。

活动中，王桥支行以“早市”为宣传点，组织
工作人员为群众宣传金融产品、各项福利活动，
为老年群体讲解防范养老诈骗案例。同时，现
场受理申贷客户，签订收单业务意向书，切实将
金融知识和金融产品送到群众身边；东关分理
处工作人员深入对接辖内企业、社区及商户，了
解资金需求与经营状况，及时提供资金支持；西
关支行以特色活动开展为抓手，将便民渠道、活
动福利等特色金融服务搬进网点，全面提升获
客覆盖面。同时，积极动员工作人员广泛开展
送贷上门服务，营造增户拓面的良好氛围。

今后，该行将持续优化营销策略，聚焦客户
痛点难点，创新产品服务，以“精准营销＋优质
服务”巩固市场优势，努力打造让客户满意、社
会认可的“百姓银行”。 （朗逸群）

上门走访暖民心
金融服务“零距离”

本报讯 日前，潞城农商银行积极开展上门
走访活动，深入企业、社区、乡村，为广大群众送
去贴心、便捷的金融服务，切实解决客户金融需
求，让金融服务的“最后一公里”变成“零距离”。

走访过程中，该行工作人员深入各类企业，
与企业负责人进行面对面交流，详细了解企业
的生产经营状况、发展规划以及当前面临的融
资难题。针对不同企业的实际需求，工作人员
现场为其介绍适合的金融产品和服务，提供个
性化金融解决方案。

同时，该行工作人员走进社区、乡村，为老
年群体、残障人士等特殊群体提供上门金融服
务，包括办理社保卡激活、账户挂失、密码重置
等业务，让特殊群体足不出户就能享受到便捷
的金融服务。此外，该行工作人员还向群众普
及金融知识，提升群众金融素养和风险防范意
识，受到大家的广泛好评。

此次上门走访活动是该行践行社会责任、提
升服务水平的重要举措。今后，该行将持续推进
上门走访活动常态化、制度化，为地方经济社会
发展和民生改善贡献更多金融力量。 （米莹）

一线问需面对面
银企携手共发展

本报讯 近日，沁县农商银行全面开展“千
企万户”大走访活动，组织全行员工深入企业车
间、商户门店、田间地头，面对面了解企业和商
户的经营状况与金融需求，用实际行动践行金
融服务实体经济的使命担当，为地方经济社会
发展注入强劲动力。

活动前，该行精心谋划，制定详细走访方
案，明确走访目标、范围和重点。根据企业规
模、行业特点、经营状况等因素，将走访对象进
行分类梳理，确保走访工作做实做细。同时，组
织员工开展专项培训，提升员工的业务水平和
沟通能力，为高质量开展走访活动奠定基础。

走访过程中，工作人员以“听需求、解难题、
优服务”为宗旨，每到一处，都与企业负责人、商
户业主进行深入交流，详细了解其生产经营、资
金周转、市场销售等情况，认真倾听他们在融资、
结算、理财等方面的金融需求和意见建议。

通过走访不仅解决了企业和商户的融资难
题，还进一步加深了银行与客户之间的联系，提
升客户对银行的信任度和满意度。 （栗欣）

襄垣农商银行

多措并举强服务
精耕细作拓市场

近日近日，，漳泽农商银行组织各网点开展防范电信网络诈骗宣传活动漳泽农商银行组织各网点开展防范电信网络诈骗宣传活动，，工作人员走进社区工作人员走进社区、、乡乡

村村、、企业等地企业等地，，通过设立宣传台通过设立宣传台、、发放宣传资料发放宣传资料、、现场讲解等形式现场讲解等形式，，进行进行““面对面面对面””反诈宣传反诈宣传，，将反将反

诈知识送到群众身边诈知识送到群众身边，，全力守护群众的全力守护群众的““钱袋子钱袋子””。。 李雪李雪 摄摄

“多亏有咱们银行的资金支
持，现在店面已经重新装好，前段
时间试营业效果很好，客流量是以
前的好几倍。”佰味仟锅的老板金
先生对该行的工作人员说。

金先生经营火锅店已有5年，
之前火锅店一直是自助模式，凭借
丰富多样的菜品、实惠的价格以及
独特的就餐形式，在当地积攒了超
高人气，回头客众多。可随着餐饮
行业竞争日趋激烈，导致金先生的
火锅店生意惨淡，流失了很多顾
客。于是，思虑许久的金先生决定
把店面升级，将原来单一的涮火锅
改成涮烤一体。可店面升级需要

不少资金，这让金先生犯了难。
就在金先生一筹莫展之际，恰

逢黎城农商银行城关支行来店里
进行大走访活动。客户经理高飞
了解了金先生的情况后，及时进行
跟进，通过充分的调查和研判，从
提交贷款申请到资金到位，仅用了
2天时间，便完成了从申请到放款
的全部流程，10万元贷款顺利发
放到金先生的账户。

有了黎城农商银行城关支行
的资金支持，金先生立即开始了自
己的店面升级改造计划。如今的
火锅店，装修精致，环境优美，店内
生意红火，顾客络绎不绝。

一直以来，黎城农商银行城关
支行始终坚守服务实体经济的初
心，积极响应国家支持小微企业发
展的政策号召，不断创新金融产品
和服务模式，致力于解决小微企业
和个体工商户融资难、融资贵的问
题，已帮助众多像金先生这样的创
业者实现梦想，为地方经济社会发
展注入强劲动力。今后，该行将继
续加大金融支持力度，深入市场了
解客户需求，以更贴心的服务、更高
效的审批流程，为小微企业和个体
工商户提供全方位、多层次的金融
服务，与他们携手共进，共创美好未
来，助力地方经济持续繁荣发展。

“及时贷”助火锅店换新颜

屯留农商银行聚焦特色种植做精做细金融服务

小樱桃变身“致富果”


